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lieber Tensterinieressent,

bevor Sie sich mit dem Thema Fenster weiter befassen, gestatten Sie mir bitte ein paar Worte
im Allgemeinen und insbesondere zu diesem Prospekt.

Sie wollen renovieren, bzw. neu bauen und suchen Fenster (ist ja auch logisch, sonst wiirden Sie
diesen Flyer nicht in Ihren Handen halten...). Nun gibt es verschiedene Wege, wie Sie die Sache
angehen konnen:

Maoglichkeit A:

Sie holen sich verschiedene Angebote ein und vergleichen sie (vorweg schon mal : ,viel Gliick”,
denn wenn Sie nicht aus der Fensterbranche oder sogar Schreiner sind, wird das wohl ein
schwieriges Unterfangen) ...Sie werden berrascht sein, wie viel sogenannte Experten es gibt, .
die ,Ahnung haben”...

Maoglichkeit B:

Sie glauben irgendeinem Verkaufer (da gibt es librigens sehr ,Nette” unter den Kollegen...), vertrauen diesem und kaufen die
Fenster dort (da kann ich nur sagen: wenn er halt, was er verspricht und auch genau das liefert, was SIE (!) auch wollen... und
das alles auch noch zum vereinbarten Festpreis: GLUCKWUNSCH!!! ...dann haben Sie alles richtig gemacht). Aber nur,
wenn auch tatsachlich alles richtig montiert wird... Dazu aber mehr auf der letzten Seite.

Maéglichkeit C:

Sie horen auf die Empfehlung eines Freundes oder Bekannten, der schon mal Fenster von einer entsprechenden Firma erhalten
hat. Und wenn dieser dann auch noch begeistert ist, gibt es nur einen verniinftigen Ratschlag: KAUFEN SIE DORT! (Kleine
Werbung in eigener Sache: Wir haben einigen unserer Kunden ein freundliches Bild entlocken kénnen und dieses jeweils auf
unserer Homepage verewigt. Schauen Sie ruhig mal rein — vielleicht kennen Sie ja den einen oder anderen).

Sollte jedoch keine dieser Mdglichkeiten fiir Sie in Betracht kommen, dann halten Sie jetzt genau den passenden Prospekt in
lhren Handen, denn hier wurde auf ,Hochglanz” und Werbespriiche wie: , Ach wie toll ist doch unser Fenster” verzichtet... Hier
zahlen einzig und allein die 4 wichtigsten Fakten fir Sie als Kunde:

1. Welchen Warmedammwert bringt das Fenster?

2. Wer montiert mir die Fenster? (Und dann auch noch richtig)

3. Wie lange habe ich Garantie?

4. Und zu guter Letzt: Was kostet das Ganze? (Eine nicht ganz unerhebliche Frage!)

Aus genau diesen Griinden sehen Sie auf der nachsten Seite eine Zusammenfassung der wichtigsten Anforderungen, die heute
ein Fenster erfiillen sollte — zugegebenermaBen haben wir es hier etwas iibertrieben.

Bei unserem STﬂH ist tbrigens alles serienmaBig! Also erwarten Sie bitte keine hochglanzenden Produktbilder mit
schlauen Werbespriichen, wir bieten lhnen einfach nur die wichtigsten Fakten — aufs Wesentliche reduziert.

Und eines kann ich Ihnen noch versprechen — das Beste kommt zum Schluss: Sie werden (iberrascht sein, zu welchem
unschlagbar giinstigen Preis Ihnen diese umfangreiche Serienausstattung angeboten wird!

Ich wiinsche Ihnen noch eine gute Zeit und Erfolg bei Ihrem Vorhaben...

Herzlichst Ihr

Markus Luh

Griinder und Inhaber von Luh Bauelemente
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Das bezahlbare Premiumfenster

Eines der warmsten Fenster tiberhaupt

STn“ Iglo Energy Classic STn“ Iglo Energy

Die serienmaBige Ausstattung

7-Kammer-SYSTEM

Bautiefe vom Rahmen und Fllgel: 82 mm
Ansichtsbreite vom Rahmen und Fltgel: 123 mm
Generelle Stahlverstarkung

Die auf dem Markt modernsten Beschlage von MACO MULTI MATIC KS:
Silber-Lookbeschichtung fur ideale Asthetik und 3-dimensional verstellbar!

2 Sicherheitspilzzapfen
Fehlbedienungssperre (gegen ungewolltes Aushangen des Fligels)
Flugelheber fur flieBende Leichtgéngigkeit — auch bei grof3en Fltigeln

3 Dichtungen (2 auBenliegende Anschlagdichtungen, sowie eine vollig neuartige geschaumte
und patentierte Mitteldichtung aus EPDM, die den besten Thermoisolationswert gewahrleistet)

3-fach Verglasung: U,=0,5Wm2K mit warmer Kante! 4/18 (AR) / 4/18 (AR) / 4
Uberdurchschnittlicher Spitzendammwert von U,: 0,8!

Garantie: 5 Jahre
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Optionale Ausstattung

STn“ Iglo Energy Classic

Es besteht die Mdglichkeit, optional Scheiben der
neuen Generation mit Niedrigenergiebeschichtung,
Kryptonfullung und Dreikammeraufbau einzusetzen,
mit einem Ug-Wert von 0,3 W/(m2K). Erweiterte Ver-
glasungskammer (Verglasung bis 48 mm).

AuBerdem erhaltlich: eine groBe Auswahl von ver-
schiedenen Scheiben - abhéngig von Ihrem Bedurfnis
nach Sicherheit, Sonnenschutz, Schallschutz, sowie
Ornament- und Einbruchsicherheitsscheiben.

STn“ Iglo Energy

s - 5

GroBer Rahmen mit Stahlverstarkung oder auch opti-
onal mit Glasfaserverstarkung gewahrleistet hervorra-
gende Festigkeit und Statik.

Ein innovatives Mitteldichtungssystem durch Einsatz
von geschdumtem EPDM gewahrleistet hochste Ener-
gieersparnis und der Warmedurchlassigkeitskoeffi-
zient betragt 0,6 W/(m2K). Diese innovative Lésung
ist exklusiv bei diesem System erhaltlich. Zusatzlich
ist das Fenster standardmafBig mit einem 5-Kam-
mer-Fensterbankanschluss ausgestattet, mit interner
Dichtung zur besseren Abdichtung des Fensters und
der Fensterbank.

Die Beschlage MACO MULTI MATIC KS sind in der
Standardausfihrung ausgestattet mit einer Fehlbedie-
nungssperre und einem Flugelheber, der dafir sorgt,
dass der Flugel in die richtige Lage gebracht wird und
sogar sehr schwere Fltigel leicht zu schlieBen sind. Op-
tional sind zusatzlich Sicherheitsbeschlage erhaltlich
bis RC-2-N.

Fenster mit 7-Kammer-GL-System und einer Einbau-
tiefe von 82 mm tragen betrachtlich zur Einsparung
von Energie bei. Eine optimale Anzahl und GréBe der
Kammern garantiert beste Parameter fur die Warme-
durchlassigkeit.

AuBerdem sind Ihren Farbwinschen fast keine Gren-
zen gesetzt. Eine umfangreiche Farbskala mit

29 Renolitfolien finden Sie auf der nachsten Seite.




weiB FX

Renolit 915205168

cremeweil3 FX

Renolit 1137905

grau
Renolit 715505

Treffen Sie lhre Farbwabhl

anthrazitgrau
Renolit 1701605

brillantblau
Renolit 1500705

stahlblau
Renolit 1515005

smaragdgriin
Renolit 611005

dunkelgriin
Renolit 612505

moosgriin
Renolit 1600505

eiche natur
Renolit 3118076

schwarzbraun

Renolit 851805

eiche hell

Renolit 2052090

dunkelrot
Renolit 308105

braun maron
Renolit 809905

schokobraun
Renolit 887505

golden oak
Renolit 2178001

oregon streifen douglasie
Renolit 2115008 Renolit 3152009

mahagoni
Renolit 2097013

nusshaum
Renolit 2178007

basaltgrau

eiche dunkel
Renolit 2052089

macore
Renolit 3162002

shogun AF
Renolit 49198

winchester XA
Renolit 49240015

gebiirstetes

quarzgrau quarzgrau basaltgrau anthrazit
Renolit 703905 Renolit 701205 Renolit 703905-083 Renolit 701205-083 Renolit 701605-083
(glatt)
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Aluminium
Renolit 1298 702-195




...und nun noch einige Tipps

Das Wichtigste ist das richtige Liften bei

Ein wesentliches Charakteristikum alter Fenster ist ihre
Undichtheit, die in der kihlen Jahreszeit in vielen Altbauten
zu hohen Warmeverlusten und zu erhéhtem Heizenergiever-
brauch fuhrt.

Im Gegensatz zu friher eingebauten Fenstern sind die neu-
en Fenster im geschlossenen Zustand dicht. Fur die Luft-
dichtheit ist es unerheblich, ob Fenster mit 2 oder 3 Scheiben
ausgestattet und gut oder schlecht gedammt sind. Gut
schlieBende und dichte Fenster verbessern aber zusatzlich
den Warmeschutz als auch den Schallschutz. Energiespar-
fenster mit 3-fach-Verglasung bieten jedoch neben einem
deutlich geringeren Energieverbrauch auch groBe Vorteile
far den Wohnkomfort, wie z.B. hdhere Scheibentemperatu-
ren und einen besseren Schallschutz.

Querliiftung
Kurzzeitiges und
vollstandiges
Offnen der Fenster
und Tiiren in einem
Raum (,, Durchzug”).
In den Wintermonaten
Querliiftung 3-4 mal
taglich.

StoBliiftung
Kurzzeitiges und voll-
standiges Offnen
der Fenster in einem
Raum. In den Winter-
monaten StoBliiftung
3-4 mal taglich.

Kippliiftung
Unnétige Warme-
verluste durch
ausgekiihlte Fenster-
leibungen.

...damit Sie lange Freude
durch und mit lhren neuen
Fenstern haben.

neuen Fenstern

Fur Behaglichkeit und gesundes Wohnen ist allerdings ein
ausreichender Luftaustausch nétig. Wird die Luft nicht oder
zu selten ausgetauscht, kann verbrauchte und feuchte In-
nenluft zu Tauwasser- und Schimmelbildung ftihren!

Also kleiner Tipp am Rande: Liiften Sie regelmaBig!

Empfohlenes Raumklima

Raum empf. Temperatur rel. Luftfeuchte

20-23 °C 46%
Schlafzimmer 17-20 °C 55%
Kiiche 17-20 °C 53%
Bad 20-23 °C 46%
WC 16-19 °C 59%
Flur/Treppenhaus 15-16 °C 66%

Wohnzimmer

8 wertvolle Liftungs-Tipps

1. Auch bei Abwesenheit die Heizung nie ganz ausstellen.
Standiges Auskiihlen und Wiederaufheizen ist teurer als
eine abgesenkte Durchschnittstemperatur.

. Behalten Sie die Feuchtigkeit mit einem Hygrometer im Blick:
Die Luftfeuchtigkeit sollte zwischen 35% und 60% liegen.

. Innentiiren von unterschiedlich beheizten Raumen geschlossen
halten.

. Nicht von einem Zimmer ins andere, sondern immer nach
drauBen liiften.

. GroBe Mengen an Wasserdampf (z.B. Kochen oder
Baden) sofort nach drauBen abliiften. Die Zimmertiiren
geschlossen halten, damit sich der Wasserdampf nicht in den
librigen Raumen verteilt.

. Falls Wasche in der Wohnung getrocknet werden muss, sollte
ofter geliiftet werden.

. GroBe Schranke circa 5 cm von AuBenwanden wegstellen.
8. Besonders bei neuen Fenstern haufiger liiften.
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0,21% Glas schneiden/Rahmen durchbohren

0,70% Aufbrechen mit korperlicher Gewalt I

1,30% Glas einschlagen, Einstiegséffnung schaffen

1,58% Fenster/Tir steht offen

6,71% Glas einschlagen/ durchgreifen/entriegeln

8,61% Fenster/ Tiir nur gekippt

Einbruchschutz vom Kellerfenster bis zur
Terrassentiir

Rund 80% der Einbriche erfolgen tber das Aufhebeln des
Fensters oder der Fenstertir und ca. 6% der Tater schlagen
die Scheibe ein kleines Stiick ein, um den Fenstergriff zu
betatigen (weniger als 2% der Einbrecher schlagen die
ganze Scheibe ein).

Pilzkopfzapfen — Aufschraubsicherungen — abschlieBbarer
Fenstergriff
Mit Pilzkopfzapfen statt Rollzapfen im

l :,,. Fensterbeschlag kann man den Tatern das

- Aufhebeln so schwer machen, dass sie re-
gelmaBig den Einbruchversuch abbrechen.
Uber die Verwendung von Einbruch hemmen-
der Verglasung und/oder einem abschlieBbaren
Fenstergriff kann man den Glasdurchgriff und die

f Entriegelung des Fensters von innen verhindern.

Neubau - Austausch — Nachriistung

Bei einer Neubauplanung sollten Sie von vornherein Sicher-
heitsfenster mit einbeziehen. Auch bei einer Renovierung
bietet sich der Austausch vorhandener Fenster gegen Sicher-
heitsfenster an.

Die Empfehlung: Neue Fenster mit Einbruchschutz RC-2-N
Die Verglasung macht einen erheblichen Teil des Fenster-
preises aus, insbesondere dann, wenn Einbruchschutz und
Warmeschutz kombiniert werden sollen.

Da die meisten Einbrecher sehr selten das Glas angreifen,
sollte man Uberlegen, auf die Einbruch hemmende Vergla-
sung zu verzichten. Die Widerstandsklasse RC-2-N bietet
Fenster mit Pilzkopfzapfen-Beschlagen, einem abschlieBba-
ren Fenstergriff und Standardglas.

RC-2-N-Fenster werden Ubrigens von der Polizei empfohlen,
wenn kein direkter Angriff auf die eingesetzte Verglasung
zu erwarten ist.

Flir obere Geschosse: RC-1-N-Fenster

Die Widerstandsklasse RC-1-N ist empfehlenswert als
Grundsicherung fur Fenster in oberen Geschossen, wenn der
Einbrecher das Fenster nur mit einer Leiter, Milltonne o. A.
erreichen kénnte und es keine Standflache gibt.

Bitte beachten Sie: Fur leicht erreichbare Fenster und Fens-
tertlren (insbesondere im Erdgeschoss) reicht diese Wider-
standsklasse nicht aus!

Welche Widerstandsklasse nun genau fur Sie die richtige ist,
kénnen Sie am besten in einem persoénlichen Gesprach mit
uns klaren. Wir beraten Sie gern.
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Zu guter Letzt

...und nun das eingangs versprochene Schlusswort:

Wenn Sie sich (in welcher Form auch immer) fiir ein Fenster , X" entschieden haben, bleibt immer noch die Frage: ,, WER
MONTIERT MIR DAS DING EIGENTLICH? ... und vor allen Dingen auch noch richtig?!” Diese Frage ist absolut berech-
tigt, denn — entschuldigen Sie den ungewdéhnlichen Vergleich — was niitzt mir der beste Fernseher, wenn er keinen Empfang
hat...?! Ich will damit nur sagen, dass ein Produkt — in diesem Fall ein Fenster — nur so gut ist und Ihren Erwartungen
entsprechen kann — wie es montiert ist. Und das wiederum hangt davon ab: wer es erstens montiert und zweitens: an wen
wenden Sie sich, wenn Sie etwas nicht verstehen (wahrend der Montage — oder auch spater), bzw. wenn etwas ,anders”
[auft, als — SIE ALS KUNDE — es erwartet haben?!

Dazu kann ich personlich nur Folgendes sagen: Wenn Sie Kunde bei Luh Bauelemente sind: BITTE RUFEN SIE SOFORT AN!
WIR SIND FUR SIE DA — VERSPROCHEN! — kein Anrufbeantworter, keine Warteschleifen — sondern echte Menschen!
AbschlieBend lassen Sie mich noch eines ,loswerden”: Luh Bauelemente, das sind angestellte Monteure, die mit unseren
Produkten , mehr als vertraut” sind und fiir die KUNDEN-ZUFRIEDENHEIT absolut im Vordergrund steht (KEINE Sub-Unter-
nehmer).

In diesem Sinne... Viel Gliick beim Fensterkauf...
Ihr Markus Luh

PS: Wissen Sie eigentlich, dass bei einem neuen Fenster die korrekte Montage ca. 65% der intakten Wirkung ausmacht?

Am Riibenmorgen

Luh Bauelemente Richtung Wetzlar

Am Riubenmorgen 4
35582 Wetzlar-Dutenhofen

Telefon: 0641-202518
Telefax: 0641-29642
luh-bauelemente@t-online.de

IndustriestraBe

Dutenhofen
Offnungszeiten der Ausstellung:

Mo. bis Fr. 10.00 bis 18.00 Uhr Wellergasse
Sa. 10.00 bis 14.00 Uhr
oder nach Vereinbarung

Richtung GieBen

Parkplatze finden Sie auch GieBener StraBe

an der Geb&uderUckseite. Richtung A45
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